FINANCEMENT des Marchands de biens,
des lotisseurs et lotisseurs aménageurs,

des promoteurs immobilier

Métropole & DOM

Nous intervenons pour des sommes de 100 K€ a 5.000 K€ classiquement via du crédit ou
de I'emprunt obligataire.

Notre partenariat avec des fonds immobiliers ou d’investissements nous permet d’étudier
des projets a financer pour des montants allant de 1.000 K€ a 20.000 K€.

> Financement de vos projets par portage immobilier
(Substitution/cession) de 1 ans a 5 ans.

> Crédit CORPORATE de 12 a 60 mois entre 60% et 80% de la valeur d’un actif net
selon le contexte et I'emplacement.

> Pouvons refinancer vos fonds propres investis dans des opérations en cours.

> Pouvons rendre liquide des biens en cours de vente et en fin de programme
lorsque la banque est remboursée.

> Financement de vos projets par emprunt obligataire :

- Crédit amortissable ou Crédit IN FINE capital et intéréts ou intéréts a
paiement mensuel ou trimestriel.

- Remboursement anticipé possible dés le premier mois sans pénalité.

- Durée de 12 a 36 mois.

- Possibilité de financer 90% d’une opération avec ou sans travaux et méme
pour les entreprises récentes n’ayant pas encore de premier bilan.

- Pouvons aussi intervenir en complément de votre banque pour la partie
Fonds Propres.
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Financez

VOS programmes
immobiliers avec
SIT Group

Les solutions de financement : ' -
“classiques” sont souvent trop
contraignantes et longues. Avec SIT
GROUP, jai trouvé un partenaire de _U' ; e g
premier choix pour une solution | '
“sur mesure” qui me correspond
vraiment, en toute indépendance et
sécurité d’investissement. Plus que
des financiers, ce sont avant tout
des entrepreneurs, comme moi !
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